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Hakkimda

Uctan uca deneyim, 6grenim ve bugine kadar elde edilen is sonucglarinda, degerlerimi kurumun
kaltlra ve vizyonuna uygun olarak kullanirrm. Kurumsal satis gelistirme ve ticari pazarlama
projelerinde, cesitli is birimlerinde calistim. Edindigim tecribeler dogrultusunda 6lculebilir ve dogru is
sonuclarina ulasmak 6nceligim olmustur. TelekomUnikasyon sektértiinde kazandigim deneyimler
sayesinde, yuksek profilli ve yenilik¢i projelere katkida bulunan farkli ekiplerde yer aldim. Ticari ve
operasyonel is birimleri icin dinamik, strdurulebilir, basit ve glvenli is sUreclerinin tasarim ve
uygulamalarinda goérev aldim. Satis ekiplerinin ve kurumsal musterilerin ihtiyaclarini takip ederek,
yeni operasyon ekiplerinin olusturulmasi ve yénetilmesinde dogrudan sorumluluk aldim. Bayi satis
ekipleri, TeleSatis ekipleri ve Inside Sales ekiplerinin hedeflerinin belirlenmesi, takip edilmesi ve
gerceklestiriimesini sagladim. Liderlik yaparken, musteri iletisiminde etkili olmalari icin stratejik
yatinmci iliskilerini gelistirmekten sorumlu oldum. Birlikte calisilan tim takimlarin is sonuclarindan
ogrenim ve glc elde etmenin 6neminin farkindayim.

Is Deneyimi

e Vodafone A.S.
02.05.2012 - 06.08.2024

Egitim

e Anadolu Universitesi - Lisans
(13.03.2006 - 13.03.2008)

Seminerler & Sertifikalar

Seminer veya sertifika bilgisi eklenmemis.
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